Gldanln Ig.letlm Sistemi.

Kuresel Tedarik Zincirindeki Tektonlk Kaymalar ve Yeni Ihracat Stratejisi
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High-Stakes Intelligence Briefing Premium Editorial
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binlerce marka goriiyorsunuz. e X
Ancak arka plandaki lezzet, bE
kivam ve raf dmru formdilleri, VItrI n vs' Ar ka P I a n S
dlinyada bir avug Ureticinin
elinden cikar.

Pektinler, enzimler, aromalar...
Bunlar gidanin hammaddesi degil,
isletim sistemidir.
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Cin: Buyuk Vakum Operasyonu

391 Milyon

Cin'in gida bilesenleri
ithalatinda siradan

194 Milyon bir buytme degil,

panik halinde bir
93 Milyon 'stoklama’
(stockpile)

2024 Q4 2025071 2025 Q3



Neden Stokluyorlar?

Cinli stratejistler, olasi lojistik
krizlerinde veya ticaret savaslarinda
bu “sihirli tozlarin” stratejik bir

silaha donlisecegini biliyor.

e Dusuk kalite yerel tarim tGrunlerini
endustriyel standartlara cekmek.

e Raf omrunu uzatmak ve gida
guvenligini saglamak.

Formiilii giivenceye alan, gidayi gtivenceye alir.



/4

Sourci
) Rigs,

Avrupa: Nitelik Devrimi
(Danimarka Anomalisi)

2025 Q1:
81 Milyon

Asya’da hacim buytrken,
Avrupa’da katma deger sekil
degistiriyor. Biyoteknoloji ve
fonksiyonel gida devlerinin
anavataninda inanilmaz bir

2024 Q4: sicrama var.

23 Milyon



Clean Label Bir
Pazarlama Degil,
Kanuni Zorunluluktur.

Sentetik E-kodlari raflardan siliniyor.
Avrupa, bitkisel proteinler, dogal
musilajlar ve enzimler Gzerinden yeni
nesil gida Ar-Ge’sini “Scale-up”
asamasina geciriyor.

Nitelik (katma deger) yon degistiriyor.
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Raf Fiyati Tuzagi

Eger Avrupa’ya veya Ortadogu’'ya sadece paketli nihai
urin satmaya calisiyorsaniz, dustik marjli okyanusta
bogulursunuz.

- Hindistan veya Vietnam sizden 2 cent
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ucuza urettiginde masadan kalkmak
zorunda kalirsiniz.
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Value Over Volume (Deger, Hacimden Ustunddir)

HIGH-END EXPORT
PLAYBOOK

VALUE OVER VOLUME

A
lhracatin High-End Playbook’u.

GGGGGGGG
TTTTTT



B2B'nin En Guclu Silahi: Lock-in Etkisi

Bir fabrikaya kivam artirici veya 6zel bir aroma sattiginizda,

o fabrikanin tretim DNA'sina entegre olursunuz.
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Avrupali bir gida devi,
tadini tutturdugu bir
tutturdugu bir
tedarikciyi 3 cent
daha ucuz diye
degistirmez. Bu, en
sarsilmaz ihracat
stratejisidir.



Fatura Kesen Degil, Sistem Mimari Olun.

|hracat sadece (iriin satmak degildir. Kiiresel deger zincirinin 'vazgecilmez' bir
parcasi olmaktir.

Excel tablolarinin
otesine gecip, verinin
fisildadigl stratejiyi

okuyanlar masanin
kazananlari olacak.




Ikna Etmeyin. Insa Edin.
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